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Las importaciones y las ventas de proyectos de construcción 

de almacenes en el Perú durante la pandemia COVID -19   

Imports and sales of warehouse construction projects in Peru during the COVID 

-19 pandemic 

Carsy Villars Molero – Kevin Seminario Luna 

Universidad Científica del Sur, Perú  

Resumen 

La pandemia 2020 ocasionó una recesión que se tradujo en una contracción en las 

importaciones. En este sentido, se planteó como objetivo el determinar la relación que 

existe entre las importaciones y las ventas de la empresa Pavimaq S.A.C. durante la 

pandemia 2020; así como el analizar la relación entre las dimensiones de las 

importaciones: mercancía, proveedores y recursos humanos y las ventas. La metodología 

aplicada es cuantitativa de tipo correlación. Los resultados afirman la existencia de una 

correlación entre las importaciones y las ventas (sig. =.000; rho= .526); como también 

entre la dimensión mercancía (sig. = .021; rho= .429), proveedores (sig. = .012; rho= 

.478) y recursos humanos (sig. = .002; rho = .512). 
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Abstract  

The 2020 pandemic caused an economic recession. This situation crushed imports and 

export. The goal was to know the relationship between imports and sales of the company 

Pavimaq S.A.C. during the 2020 pandemic; at the same time analyze the relationship 

between the dimensions of imports: merchandise, suppliers and human resources and 

sales. Our methodology is quantitative of correlational type. The results show the 

existence of a correlation between imports and sales (sig. =.000; rho= .526); as well as 

between the merchandise dimension (sig. = .021; rho= .429), suppliers (sig. = .012; rho= 

.478) and human resources (sig. = .002; rho = .512). 
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